
募集システム 

 

入居者側に立つ賃貸仲介業はオーナー様と利益相反する部分が生じます。弊社はオーナー

側に特化した代理貸主となり募集をオペレーション致します。 

 

 

 

 

 

募集システム 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

※効果的な空室情報の配信 

 ・管理会社から仲介業者への情報伝達方法は毎週の空室情報が基本ですが、空室の山の 

現在では漠然と FAXを送信するのみでは効果がありません。 

 ・仲介の店頭営業では、アナログの物件資料の方が、使いやすい側面があります。 

  セールスポイントを判り易く、正確に伝える為に資料提供は効果的です。 
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物件の入居率向上策 

・入居ニーズを盛り込む企画提案と工事 

・物件の装飾等の整備や利便図などの資料設置 

 

効果的な空室情報の配信※ 

・空室情報の定期配信 

（毎週木曜に FAX） 

・宅建協会員不動産情報サイト 

「ふれんず」への掲載 

・特別仕様の物件資料を配布 

・仲介業者の問合対応 

 

 

 

募集業務 

・雑誌掲載、インターネットなどの広告 

・現地案内等 

空室物件 

情報配信 

 

仲介業者の特性 

・契約決定時の報酬によって収益を得る、 

入居決定しやすい物件に関心が高い 

入居者の利益を優先する入居者の代理人。 
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どの会社が仲介するかには拘りませんが、早期入居と、入居者様の質には徹底的にこだわります 

案内の協力 
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物件力の向上 

ハードの施策 

空室内の待受け準備 

ソフトの施策 

貸主代理人は、仲介料や広告料収入を得ようと

せず、黒子に徹し、仲介会社の補佐をします 

仲介会社と入居者の取り合いは論外です 

日頃の啓もう活動・ネットワーク 

オーナー様 

貸主 
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貸主代理 


